
 

  

Istruzione  
Budapest Business School –  

Università delle scienze applicate   

Laurea in Scienze Economiche  

  

Universitá di Kaposvár   

Laurea in Ingegneria Agraria  

Lingue  
Unghrerese – Madrelingua  

Inglese – Ottima conoscenza  

Italiano – Ottima conoscenza 

Russo – Progressa conoscenza  

Competenze  
 Avanzato routine dell’utente di 

MS Office, CRM, SAP moduli  

SD e MM    

 Sistema di offerta elettronica  

(eeeBid, Fluenta, EPPS)  

 Sviluppo di competenze e altri 

corsi  di  formazione: 

presentazione, espansione di 

cooperazione,  assertivitá, 

sicurezza antincendio e del 

lavoro  

 Patente di guida tipo “A” e “B”  

Allegati  
Disponibili su richiesta tutti gli 

attestati menzionati.  

Sommario  
Con oltre di due decenni di 

esperienza commerciale il mio 

obiettivo di essere un membro 

decisivo di un team orientato al 

successo e intenzionale, 

applicando la mia mentalità 

proattiva, l'atteggiamento creativo 

e il carattere flessibile.      

Esperienza Professionale  
2008 – presente  Senior Sales Executive   

OT Industries Contrattore Generale S.p.A., Budapest  

Compiti svolti: Adempimento delle attività di vendita e acquisto al fine di 

vincere le offerte e successivamente eseguire i progetti ottenuti appartenenti 

al profilo aziendale.  

Risultati: Sono stato coinvolto nella conquista e nell'esecuzione di numerosi 

progetti di Ingegneria, Acquisizione e Costruzione (EPC).   

  

2005 – 2008  Business Unit Manager   

Alföldi Latte S.r.l. (successore legale di Parmalat U. S.p.A.), Budaörs  

Compiti svolti:  

- Annual negotiations with the partners,  

- Dirigere il gruppo di rappresentanti di vendita,  

- Preparazione e follow-up dei piani di vendita mensili e annuali,  

- Organizzare e valutare promozioni commerciali,  

- Partecipare a gare d'appalto di proprio marchio „private label”, - 

Monitoraggio concompetitori, - Negoziati annuali con i partner.  

Risultati:  

- Aumento del volume delle vendite tramite promozioni speciali - Prodotti 

lanciati in nuove reti di vendita.  

  

2000 – 2005  Export Manager   

Parmalat Ungheria S.p.A., Székesfehérvár      

Compiti svolti: Vendita di latticini sui mercati esteri in cooperazione diretta 

con il reparto produzione;   

- Partecipare alla pianificazione strategica delle vendite e preparare 

rendiconti per il top management,  

- Rappresentare i prodotti dello stabilimento ungherese nelle mostre 

internazionali.  

Risultati: Aumento delle vendite all'esportazione attraverso le reti di vendita 

esistenti e nuove.  

  

1998 – 2000  Product Manager   

MOL-Chem Commercio e Servizio S.r.l., Budapest     

Compiti svolti:  

- Esportazione e distribuzione interna dei prodotti secondari delle 

raffinerie MOL, - Esportazione di idrocarburi aromatici e alifatici verso 

mercati esteri,  

- Procurare il volume delle vendite di due prodotti principali secondo il 

livello di produzione,  

- Raccolta, analisi e valutazione delle informazioni di mercato.  

Risultati: Aumento del volume delle vendite sui miei mercati di riferimento, 

raggiungendo un rialzo dei prezzi superiore alla salita delle quotazioni del 

olio grezzo.  

  

1994 - 1998  Marketing Manager  Hungaropharma 

S.p.A., Budapest          

Compiti svolti:  

- Valutazione delle offerte di media e 

richieste di sponsorizzazioni,  

- Pubblicazione di articoli e pubblicità, - 

Ampliamento della gamma di prodotti, - 

Collaborazione con agenzie 

pubblicitarie.  

                                                                                           



                                                                       

 

 

 

                                                           

Risultati: Aumentata consapevolezza 

dei prodotti e migliore percezione del 

mercato attraverso pubblicazioni ed 

eventi professionali.  


